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การศึกษาความเปนไดในการเปดรานชุดเพ่ือนเจาสาวสตูดิโอ
ในเขตเทศบาลนครขอนแกน จังหวัดขอนแกน

THE FEASIBILITY STUDY OF ESTABLISHING BRIDESMAID DRESSES STUDIO 
IN KHON KAEN MUNICIPALITY, KHON KAEN PROVINCE

ปรียาณัฐ  นารีจันทร1

ชัญญา อภิปาลกุล2

บทคัดยอ

 การศกึษาความเปนไปไดในการรานชดุเพือ่นเจาสาวสตดูโิอ ในเขตเทศบาลนครขอนแกน จงัหวดัขอนแกน โดยมวีตัถปุระสงค
เพื่อศึกษาความเปนไปในการเปดรานชุดเพื่อนเจาสาวสตูดิโอ โดยแบงการศึกษาความเปนไปไดออกเปน 4 ดาน คือ ดานการตลาด 
ดานเทคนิค ดานการจัดการ และดานการเงิน โดยใชแบบสอบถามเก็บขอมูลจากประชากรกลุมเปาหมาย คือ ผูที่ใชบริการในเขต
เทศบาลนครขอนแกน อายุระหวาง 20-59 ป จํานวน 400 คน การศึกษาครั้งน้ีสามารถสรุปผลไดดังน้ี ดานการตลาดพบวา ผูตอบ
แบบสอบถามสวนใหญไมเคยใชบริการรานชุดเพื่อนเจาสาว คิดเปนรอยละ 68.25 เนื่องจากไมมีรูปแบบชุดเพื่อนเจาสาวที่ตองการใช
บริการ คิดเปนรอยละ 53.48 และสาเหตุที่ตัดสินใจใชบริการรานเชาชุดเพื่อนเจาสาวเพราะมีรูปแบบการใหบริการที่หลากหลาย เชน 
ชุดไทย ชุดราตรี คิดเปนรอยละ 66.93 รูปแบบในการเลือกใชบริการรานชุดเชาเพื่อนเจาสาวจะเลือกจากราคาเหมาะสมกับคุณภาพ
ของชุด ดานเทคนิคโครงการมีการเลือกทําเลท่ีตั้งในเขตเทศบาลนครขอนแกนเน่ืองจากมีการขนสงสะดวกและมีระบบสาธารณูปโภค
ครบครนั ดานการจดัการมกีารดาํเนนิธรุกิจแบบเจาของคนเดยีว อาํนาจการบรหิารงานขึน้อยูกบัผูจดัการ ดานการเงนิ มมีลูคาปจจบุนั
สุทธิ (NPV) 573,886 บาท อัตราผลตอบแทนภายในโครงการ (IRR) เทากับรอยละ 51.66% และมีระยะเวลาในการคืนทุน 2 ป 3 
เดือน 25 วัน จึงสรุปไดวามีความเปนไปไดในการลงทุน

คําสําคัญ : การศึกษาความเปนไปได ชุดเพื่อนเจาสาวสติโอ 

Abstract

 This study examines the feasibility study of establishing bridesmaid dresses studio in Khonkaen mu-
nicipality, Khonkaen province. This study is divided into four aspects which were marketing feasibility, technical 
feasibility, management feasibility and financial feasibility by using questionnaires to collect data from target 
group. The total sample size are 400 respondents age between 20-59 years old who are interested in the service 
in Khonkaen municipality. The study can be summarized as following, In term of marketing found that majority 
of respondents have never used the bridesmaid dresses studio at 68.25% and 53.48% of respondents do not use 
the service because of Unsatisfied style. However, 66.93% of respondents use the service because of variety of 

service including Thai traditional dresses and evening dresses. The reason for decision is reasonable price. For 

technical part, The project is found Khonkaen municipality according to convenience of both facilities and trans-
portation. For management part, most bridesmaid dresses studio are owned and managed by sole proprietor. 
For financial part, the net present value is 573,886 baht. The internal rate of return is equal to 51.66% and the 

return on investment date is 2 years 3 months and 25 days. In conclusion, the feasibility study possible to invest 

according to total result of this study.

Keywords: Feasibility, Bridemaid Dresses Studio
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 บทนํา

การแตงงานถือเปนการเริ่มตนครอบครัวหรือใชชีวิตคูของชายหญิงในสังคมและถือเปนการบอกกลาว
ผูใหญ ญาติสนิท เพื่อน และคนรูจักในสังคม จึงไดมีการจัดงานแตงงานเพ่ือเชิญแขกมารวมเปนสักขีพยานในการ
ครองชีวิตคู การแตงงานในพิธีแบบไทยมีหลายขั้นตอนและรายละเอียดมากมาย ไมวาจะเปนเรื่องของเวลา ฤกษ
ยามดี เคร่ืองขันหมาก พธิกีรรมทางศาสนา สถานท่ีจดังาน หรือแมแตชดุแตงงานก็มหีลากหลายรูปแบบตามพิธงีาน
เชา (ขันหมากและรับไหว) และพิธีกลางคืน (งานเลี้ยง) เจาบาวเจาสาวหรือผูจัดงานจึงตองจัดเตรียมงาน เตรียม
อุปกรณ หรือสถานท่ีตางๆ เพื่อจัดงานแตงงานท่ีสมบูรณพรอมท่ีจะตอนรับแขกผูมารวมงานข้ึนมา รวมถึงศึกษา
พิธีการท้ังพิธีเชาและพิธีกลางคืน เพื่อใหเปนไปตามขนบธรรมเนียมประเพณีไทย

 ปจจุบันธุรกิจรานเชาชุดเพื่อนเจาสาวทั้งชุดไทยและชุดราตรีเปนที่นิยมกันมากและเติบโตขึ้นอยางตอ
เน่ือง เน่ืองจากในการไปรวมงานแตงงานในแตละคร้ัง เพ่ือนเจาสาวจะตองมีการเตรียมการหลายอยางท้ังเส้ือผา 
หนา ทรงผม และชดุ อกีท้ังยงัมคีาใชจายทีม่ากตามไปดวย สงผลใหตลาดธรุกจิรานชุดเพือ่นเจาสาวไดรบัความนยิม 
โดยในแตละปธุรกิจท่ีเกี่ยวของกับงานแตงงานจะมียอดเงินสะพัดจากการใชจายในงานแตงงาน โดยมีลักษณะการ
ใชเงินในการจางธุรกิจที่เกี่ยวกับการแตงงานประมาณ 50,000 ลานบาทตอป [1]

เนื่องจากผูศึกษามีรานชุดเพื่อนเจาสาวและชุดเพื่อนเจาสาวท่ีใหบริการผานสื่อโซเชียลมีเดีย (Social 
Media) อยูแลว เพื่อเปนการขยายธุรกิจและเพิ่มชองทางการจัดจําหนายในรูปแบบรานคาใหสามารถตอบสนอง
ความตองการของผูใชบริการท่ีเปล่ียนแปลงไปอยูเสมอ ผูศึกษาจึงเล็งเห็นถึงประโยชนในการท่ีจะศึกษาความเปน
ไปไดที่จะเปดรานชุดเพื่อนเจาสาวสตูดิโอในเขตเทศบาลนครขอนแกน จังหวัดขอนแกน

วัตถุประสงค
เพื่อศึกษาความเปนไปไดในการเปดรานชุดเพ่ือนเจาสาวสตูดิโอ ในเขตเทศบาลนครขอนแกน จังหวัด

ขอนแกน

วรรณกรรมและงานวิจัยท่ีเกี่ยวของ
แนวคิดและทฤษฎีที่เกี่ยวของ

การศกึษาความเปนไปไดของโครงการ 4 ดาน คอื 1.การศึกษาความเปนไปไดดานการตลาด [2] ไดแก 1)

การวิเคราะหสภาพแวดลอมทัว่ไป 2)การวิเคราะหสภาพแวดลอมการแขงขนั 3)การศกึษาเกีย่วกบัพฤติกรรมผูบรโิภค 
4)การศึกษาสวนประสมทางการตลาด 5)การแบงสวนตลาด การเลือกตลาดเปาหมายและการกําหนดตําแหนง
ผลิตภัณฑ 6)การพยากรณความตองการของตลาด 2.การศึกษาความเปนไปไดดานเทคนิค 3.การศึกษาความเปน

ไปไดดานการจัดการ 4.การศึกษาความเปนไปไดดานการเงิน
งานวิจัยที่เกี่ยวของ

 นภัสชนันต ภูดียา [3] ไดทําการศึกษาความเปนไปไดในการจัดตั้งรานเวดด้ิงสตูดิโอ ในเขตเทศบาลนคร
ขอนแกน จังหวัดขอนแกน ซึ่งแบงการศึกษาความเปนไปไดออกเปน 4 ดาน สามารถสรุปผลการศึกษาไดดังนี้ ดาน
การตลาดพบวาปจจัยสวนประสมทางการตลาดท่ีมผีลตอการเลือกใชบริการมากท่ีสดุคือดานบุคคล ดานการบริหาร
จัดการมีการดําเนินธุรกิจแบบเจาของคนเดียว ดานเทคนิคมีการเลือกทําเลที่ตั้งภายในเขตเทศบาลนครขอนแกน
เนื่องจากมีพื้นที่ของเจาของกิจการ มีการขนสงที่สะดวก ดานการเงิน พบวาโครงการมีระยะเวลาการคืนทุน 3 ป 8 

เดือน 25 วัน มีมูลคาปจจุบันสุทธิ (NPV) 801,086 บาท อัตราผลตอบแทนของโครงการ (IRR) เทากับ 12% และ
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อัตราผลตอบแทนตอตนทุน (B/C ratio) เทากับ 1.027 ดังนั้นการจัดตั้งรานเวดด้ิงสตูดิโอ ในเขตเทศบาลนคร
ขอนแกน จังหวัดขอนแกนจึงเปนโครงการที่นาลงทุนเปนอยางยิ่ง

 ธรรมชาติ ทานตะวันสดใส [4] ไดทาํการศึกษาความเปนไปไดของรานคาปลีกเส้ือผาสําเร็จรปู “ไอ-สไตล” 
ในเขตอําเภอเมือง จงัหวัดรอยเอ็ด การศึกษาพบวา ดานการตลาด ไดจดัทาํแผนการตลาดเปนรานเส้ือผาสะดวกซ้ือ 
ใชการตัง้ราคาโดยการดจูากคูแขง มทีาํเลอยูในแหลงชมุชน มหีองลองเสือ้ผาภายในราน และการใชการสือ่สารการ
ตลาดตางๆ ดานเทคนิคและการบริการ พบวามีความเปนไปไดในการเชาหองคาขายขนาด 4 คูหาของโครงการอ
พารทเมนทและตกแตงเพิ่มเติม ดานการเงินใชเงินในการลงทุน 1,000,000 บาท โดยโครงการมีมูลคาปจจุบันสุทธิ 
(NPV) เทากบั 1,635,112 บาท ระยะเวลาคนืทนุ 2 ป 2 เดอืน 11 วนั และอัตราผลตอบแทนภายในโครงการเทากบั 
47.08% ดังนั้น มีความเปนไปไดและมีความนาสนใจในการลงทุน

วิธีดําเนินงานการศึกษา  
เพ่ือใหทราบขอมูลที่เกี่ยวของสําหรับศึกษาความเปนไปไดในการเปดรานชุดเพ่ือนเจาสาวสตูดิโอ จึงได

ทําการวิเคราะหความเปนไปไดในดานตางๆ ดังนี้
 การศกึษาความเปนไปไดดานการตลาด ประกอบดวยการวเิคราะหสภาพแวดลอมทัว่ไป [5] การวเิคราะห

ใชเคร่ืองมอื PESTE Analysis และการวเิคราะหสภาพแวดลอมการแขงขนั หรอื Five Force Model [2] การศกึษา
เกี่ยวกับพฤติกรรมผูบริโภค [6] การศึกษาสวนประสมทางการตลาด [7] การแบงสวนตลาด การเลือกตลาดเปา
หมายและการกําหนดตาํแหนงผลติภณัฑ การพยากรณความตองการของตลาด โดยใชแบบสอบถามเกบ็ขอมลูจาก
ประชาชนกลุมตัวอยาง ทั้งหมด 400 ชุด โดยแบงแบบสอบถามออกเปน 4 สวน ไดแก 1) ขอมูลสวนบุคคลของผู
ตอบแบบสอบถาม 2) ขอมูลพฤติกรรมการใชบริการรานชุดเพื่อนเจาสาว 3) สวนประสมการตลาดที่มีผลตอการ
ตัดสินใจใชบริการรานชุดเพื่อนเจาสาวสตูดิโอ และ 4) ความตองการใชบริการรานชุดเพื่อนเจาสาวสตูดิโอ ในเขต
เทศบาลนครขอนแกน จังหวัดขอนแกน  

การศึกษาความเปนไปไดดานเทคนิค เปนการวิเคราะหดานความเหมาะสมในการลงทุน ทําเลที่ตั้ง สิ่ง
ปลูกสราง เคร่ืองมือ อุปกรณอํานวยความสะดวก ในดานราคา คุณภาพและประสิทธิภาพในการดําเนินการ [8] 

การศกึษาความเปนไปไดดานการจดัการ เปนการวเิคราะหโครงสรางขององคกร การสรรหาและคดัเลอืก 
บุคลากรที่เหมาะสมกับงาน เพื่อใหทราบระบบการบริหารองคกรและดําเนินการไปในทิศทางเดียวกัน [9] 

การศกึษาความเปนไปไดดานการเงนิ เปนการศกึษาถงึการประเมนิการเงนิลงทนุเริม่แรก คาใชจายในการ

ดําเนินการและผลตอบแทนของโครงการ โดยใชเครื่องมือดังนี้ 1) มูลคาปจจุบันสุทธิ (NPV) 2) อัตราผลตอบแทน
ภายในโครงการ (IRR) 3) ระยะเวลาคืนทุน (Payback Period) 4) จุดคุมทุน 5) การวิเคราะหความไวของโครงการ 

ผลการศึกษา

1. ผลการศึกษาความเปนไปไดดานการตลาด
 ดานการวิเคราะหสภาพแวดลอมท่ัวไป (General Environment Analysis) หรือ PESTE Analysis 

ไดแก 1)การวเิคราะหสภาพแวดลอมทางการเมอืงและกฎหมายสงผลดานบวก เนือ่งจากการสนบัสนนุดานการศกึษา
และดานขอมูลขาวสารสงผลใหประชาชนเขาถึงขอมูลขาวสารของรานได และจากการนํานโยบายรักษาศิลป
วัฒนธรรมประเพณีไทย ทําใหประชาชนเล็งเห็นความสําคัญของการแตงกายแบบไทยมากยิ่งขึ้น 2)การวิเคราะห

สภาพแวดลอมทางเศรษฐกจิ พบวาเศรษฐกจิจะมกีารขยายตวัมากขึน้รอยละ 3.2 ในป 2559 สงผลใหประชาชนใช
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จายมากขึน้ สงผลดานบวกตอรานชดุเพือ่นเจาสาวสตดูโิอ 3) การวเิคราะหสภาพแวดลอมทางสงัคมและวฒันธรรม 
ความเชือ่ของกลุมสงัคมในภาคอสีานมคีวามเชือ่ทีไ่มมกีารจดังานแตงงานในชวงเดอืนกรกฎาคมถงึเดอืนตลุาคม ซึง่
เปนชวงเดอืนเขาพรรษา สงผลดานลบ เพราะทาํใหมรีายไดลดลงในชวงระยะเวลานี ้แตโดยภาพรวมสภาพแวดลอม
ทางสังคมยังคงสงผลดานบวกตอรานชุดเพื่อนเจาสาวสตูดิโอ 4) การวิเคราะหสภาพแวดลอมทางดานเทคโนโลยี มี
ความทันสมัย สงผลดานบวกใหเกิดการประหยัดตนทุนดานการโฆษณา และสามารถติดตอกับลูกคาไดรวดเร็ว 
บริการไดรวดเร็วมากขึ้น 5) การวิเคราะหสภาพแวดลอมทางกายภาพ ทําใหธุรกิจงานแตงงานและธุรกิจเกี่ยวกับ
การแตงงานนัน้มทีางเลอืกทีห่ลากหลายในการเสนอบรกิารแกลกูคาในเรือ่งของสถานทีจ่ดัเลีย้ง หรอืการบรกิารจดั
งานนอกสถานที่ สงผลดานบวกตอรานชุดเพื่อนเจาสาวสตูดิโอ

 ดานการวิเคราะหสภาพแวดลอมการแขงขัน พบวาในการดําเนินงานรานชุดเพื่อนเจาสาวสตูดิโอ มี
อุปสรรคหรือภัยคุกคามจากการเขาสูอุตสาหกรรมของคูแขงขันรายใหมสูง เพราะสามารถเขามาไดงายเพียงมีเงิน
ลงทุนและสถานที่ตั้งราน แตยังตองเผชิญกับอุปสรรคและภัยคุกคามจากผูประกอบการรายเดิมที่มีความไดเปรียบ
ในการดําเนินงานธุรกิจมากอน โดยผูประกอบการรายใหมตองพบกับปญหาทางดานเงินลงทุนเพื่อทําการแขงขัน 
การเรงประชาสมัพนัธใหเปนท่ีรูจกัของผูบรโิภค จะตองทาํการพฒันาคณุภาพสนิคาและบรกิารของตนเองใหมคีวาม
นาสนใจและแปลกใหมไปจากสินคาเดิม สรางจุดขาย และใชเวลาระยะหนึ่งในการสรางตราสินคา 

 ดานผลการศึกษาเก่ียวกับพฤติกรรมผูบริโภค ผลการวิเคราะห มีดังนี้ 
 สวนท่ี1 ขอมลูสวนบุคคลของผูตอบแบบสอบถาม พบวาสวนใหญเปนเพศหญิง คดิเปนรอยละ 61.75 

อายุ 26 - 30 ป คิดเปนรอยละ 38.25 ระดับการศึกษาปริญญาตรี คิดเปนรอยละ 44.75 อาชีพพนักงานบริษัท คิด
เปนรอยละ 31.00 รายไดตอเดือน 25,001 - 35,000 บาท คิดเปนรอยละ 39.00

 สวนที่2 ขอมูลพฤติกรรมการใชบริการรานชุดเพื่อนเจาสาว สวนใหญไมเคยใชบริการรานชุดเพื่อน
เจาสาว คิดเปนรอยละ 68.25 ไมมีรูปแบบชุดเพื่อนเจาสาวท่ีตองการใชบริการเปนสาเหตุที่ไมเคยใชบริการรานชุด
เพือ่นเจาสาว คดิเปนรอยละ 53.48 สาเหตทุีต่ดัสนิใจใชบรกิารรานเชาชดุเพือ่นเจาสาวเพราะมรีปูแบบการใหบรกิาร
ที่หลากหลาย เชน ชุดไทย ชุดราตรี คิดเปนรอยละ 66.93 รูปแบบในการเลือกใชบริการรานชุดเชาเพื่อนเจาสาวจะ
เลอืกจากราคาเหมาะสมกบัคณุภาพของชดุ คดิเปนรอยละ 91.75 ใชบรกิารเชารองเทาเพิม่เตมิจากทางรานนอกจาก
ชุดเพ่ือนเจาสาว คิดเปนรอยละ 78.25 คาใชจายตอครั้งที่คิดวาเหมาะสมอยูที่ 501 - 1,000 บาท คิดเปนรอยละ 
49.75 เพ่ือน / เพื่อนรวมงานเปนชองทางที่ทําใหรูจักรานชุดเพื่อนเจาสาว คิดเปนรอยละ 76.00 ตนเองเปนบุคคล
ที่มีอิทธิพลตอการตัดสินใจใชบริการรานชุดเพื่อนเจาสาว คิดเปนรอยละ 95.25 วันจันทร - ศุกรเปนวันที่สะดวกไป
ใชบริการกับรานเชาชดุเพ่ือนเจาสาว คดิเปนรอยละ 46.00 และมีชวงเวลาท่ีสะดวกไปใชบรกิารกับรานเชาชดุเพ่ือน
เจาสาว คือ 13:01 - 16:00 น. คิดเปนรอยละ 29.50

 สวนที3่ สวนประสมการตลาดทีม่ผีลตอการตดัสนิใจใชบรกิารรานชดุเพือ่นเจาสาวสตดูโิอโดยใหความ
สาํคญัในระดบัมาก ไดแก ดานราคา รองลงมาคอื ดานการสงเสรมิการตลาด ดานกระบวนการ ดานชองทางการจดั

จําหนาย ดานบุคลากร ดานผลิตภัณฑ ตามลําดับ ใหความสําคัญในระดับปานกลางในดานลักษณะทางกายภาพ 
 สวนที่4 ความตองการใชบริการรานชุดเพื่อนเจาสาวสตูดิโอ ในเขตเทศบาลนครขอนแกน จังหวัด

ขอนแกน ผูตอบแบบสอบถามตองการใหเปดบรกิารรานชดุเพือ่นเจาสาวสตดูโิอ คดิเปนรอยละ 76.75 โดยมบีรกิาร
เสรมิทีต่องการ คอื มชีดุเพือ่นเจาสาวใหเลอืกหลากหลายรปูแบบและหลากหลายส ีคดิเปนรอยละ 64.00 มบีรกิาร
อุปกรณแตงกายที่เขากับชุดที่เชา เชน กระเปา รองเทา เปนตน รอยละ 60.50 มีบริการเคร่ืองประดับครบวงจร 

เชน ตางหู สรอยคอ กําไล เปนตน รอยละ 55.25 
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2. ผลการศึกษาความเปนไปไดดานเทคนิค
  รานชุดเพื่อนเจาสาวสตูดิโอ ตั้งอยูบริเวณถนนกสิกรทุงสราง อยูติดถนนหลักทําใหการคมนาคมมี

ความสะดวก ใกลกับสถานที่ราชการหลายแหง อีกทั้งยังเปนสถานที่ใกลเคียงกับธนาคาร เชน ธนาคารกสิกรไทย 
ธนาคารกรงุศรอียธุยา ธนาคารกรงุไทย เปนตน นอกจากนีย้งัอยูตดิกบัตลาดจอมพล ทาํใหมสีถานทีจ่อดรถสาํหรบั
ลูกคาที่มาใชบริการ ที่ตั้งรานบริเวณที่ระบุในการศึกษามีคาเชารายเดือน เดือนละ 15,000 บาท โดยสภาพหองให
เชามีสภาพใหม สะอาด ดานหนารานถูกออกแบบใหเปนกระจก สามารถเขาไปตกแตงเพิ่มเติมใหสวยงามได 

3. ผลการศึกษาความเปนไปไดดานการจัดการ
 รานชุดเพื่อนเจาสาวสตูดิโอ มีรูปแบบการบริหารจัดการเปนธุรกิจเจาของคนเดียว พนักงานประจํา

รานจํานวน 2 คน ไดแก ผูจัดการราน พนักงานบริการ รูปแบบการบริหารงานและการทํางานมีความยืดหยุน แตมี
ประสิทธิภาพและประสิทธิผลของงาน มหีลกัการในการทาํงานอยางชดัเจนระบุไวในรายละเอียดงาน (Job Descrip-
tion) เนนการทํางานแบบลักษณะพ่ึงพาอาศัยกัน อยูรวมกันแบบครอบครัว 

4. ผลการศึกษาความเปนไปไดดานการเงิน
 รานชุดเพื่อนเจาสาวสตูดิโอ ใชเงินลงทุนทั้งหมด 250,000 บาท โดยมีแหลงที่มาใชไปของทุนจาก

สวนของเจาของ จํานวน 50,000 บาท คิดเปนรอยละ 20.00 และเงินกูยืม จํานวน 200,000 บาท คิดเปนรอยละ 
80.00 โดยประเมินโครงการจากมูลคาปจจุบนัสทุธิของโครงการ (NPV) มลูคาปจจุบนัสุทธขิองโครงการ ณ อตัราสวน
ลดท่ี 8% มีคาเปนบวกซ่ึงเทากับ 573,886 บาท ซึ่งเปนบวกแสดงใหเห็นวามีความนาสนใจท่ีจะลงทุน อัตราผล
ตอบแทนโครงการ (IRR) เทากับ 51.66% มีระยะเวลาคืนทุนโครงการ (Payback Period) ภายในระยะเวลา 2 ป 
3 เดอืน 25 วัน

สรุปผลการศึกษา
จากการศกึษาความเปนไปไดในการเปดรานชดุเพือ่นเจาสาวสตดูโิอ ในเขตเทศบาลนครขอนแกน จงัหวดั

ขอนแกน 4 ดาน สรุปผลการศึกษาไดดังนี้ ดานการตลาดพบวา ผูตอบแบบสอบถามไมเคยใชบริการรานชุดเพื่อน
เจาสาว คดิเปนรอยละ 68.25 เนือ่งจากไมมรีปูแบบชุดเพ่ือนเจาสาวท่ีตองการใชบรกิาร คดิเปนรอยละ 53.48 และ
สาเหตทุีต่ดัสนิใจใชบรกิารรานเชาชดุเพือ่นเจาสาวเพราะมรีปูแบบการใหบรกิารทีห่ลากหลาย เชน ชดุไทย ชดุราตรี 
คดิเปนรอยละ 66.93 รปูแบบในการเลอืกใชบรกิารรานชดุเชาเพือ่นเจาสาวจะเลอืกจากราคาเหมาะสมกบัคุณภาพ
ของชุด ดานเทคนิคโครงการมีการเลือกทําเลท่ีตั้งในเขตเทศบาลนครขอนแกนเน่ืองจากมีการขนสงสะดวกและมี

ระบบสาธารณูปโภคครบครัน ดานการจัดการมีการดําเนินธุรกิจแบบเจาของคนเดียว อํานาจการบริหารงานขึ้นอยู
กบัผูจดัการ ดานการเงิน มมีลูคาปจจบุนัสทุธ ิ(NPV) 573,886 บาท อตัราผลตอบแทนภายในโครงการ (IRR) เทากบั
รอยละ 51.66% และมีระยะเวลาในการคืนทุน 2 ป 3 เดือน 25 วัน จึงสรุปไดวามีความเปนไปไดในการลงทนุ

อภิปรายผล 
การศึกษาเร่ือง การศึกษาความเปนไปไดในการเปดรานชุดเพ่ือนเจาสาวสตูดิโอ ในเขตเทศบาลนคร

ขอนแกน จังหวัดขอนแกน กลุมตัวอยางที่ใชในการวิจัยครั้งนี้ คือ ประชากรในเขตเทศบาลนครขอนแกน ที่มีอายุ 

20-59 ป จํานวน 400 คน มาบันทึกขอมูล และทําการวิเคราะหขอมูลจากแบบสอบถามเพื่ออธิบายปจจัยสวน
ประสมทางการตลาดท่ีมีอิทธิผลตอการตัดสินใจใชบริการรานชุดเพ่ือนเจาสาว พบวาสวนประสมการตลาดท่ีมีผล

ตอการตัดสนิใจใชบรกิารรานชุดเพ่ือนเจาสาวสตูดโิอ โดยใหความสําคัญในระดับมาก ไดแก ดานราคา รองลงมาคือ  
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ดานการสงเสริมการตลาด ดานกระบวนการ ดานชองทางการจัดจําหนาย ดานผลิตภัณฑ ดานบุคลากร ใหความ
สําคัญในระดับปานกลางในดานลักษณะทางกายภาพ ตามลําดับ โดยในดานราคา พบวาสวนประสมการตลาดท่ีมี
ผลตอการตดัสนิใจดานราคามผีลตอการตดัสนิใจใชบรกิารรานชดุเพือ่นเจาสาวสตดูโิอในระดบัมาก ในปจจยัทีม่กีาร
บอกราคาทีช่ดัเจน รองลงมาคอื ราคาไมแพงเมือ่เทียบกบัรานเชาชดุอืน่ และมชีดุใหเลือกหลายราคา เชน ชดุราตรี
สั้น ชุดราตรียาว ตามลําดับ ซึ่งสอดคลองกับงานวิจัยของ นภัสชนันต ภูดียา (2556) ที่ศึกษาการศึกษาความเปนไป
ไดในการจดัตัง้รานเวดดิง้สตดูโิอในเขตเทศบาลนครขอนแกน จงัหวดัขอนแกน พบวา ผูตอบแบบสอบถามใหความ
สาํคญักบัราคาท่ีเหมาะสมกับสิง่ทีไ่ดรบัมากท่ีสดุ รองลงมาคือมกีารคํานวณคาใชจายใหทราบลวงหนา โดยทางราน
จึงมีการติดราคาใหชัดเจนเพื่อที่ลูกคาสามารถคํานวณคาใชจายไดเอง และทางรานไดมีการกําหนดราคาที่หลาก
หลาย เพือ่ใหสอดคลองกบัความตองการและอาํนาจซือ้ของลกูคาทีแ่ตกตางกนั ซึง่อาจมสีาเหตุมาจากรานชุดเพือ่น
เจาสาวและรานเวดดิง้สตดูโิอมคีวามแตกตางกันดานราคาอยางชัดเจน สนิคาและบรกิารรานชุดเพือ่นเจาสาวมรีาคา
ถูกมาก เมื่อเทียบกับราคาราน

เวดดิง้สตดูโิอ และสนิคารานชดุเพือ่นเจาสาวแตละรานมลีกัษณะใกลเคยีงกนั ลกูคาจงึใหความสาํคญักบั
การบอกราคาที่ชัดเจน เพื่อสามารถนําไปเปรียบเทียบกับรานชุดเพื่อนเจาสาวรานอ่ืนได และดานลักษณะทาง
กายภาพ พบวาสวนประสมการตลาดทีม่ผีลตอการตดัสินใจใชบรกิารรานชดุเพือ่นเจาสาวสตดูโิอ ใหความสาํคญัใน
ระดับปานกลางในปจจัย ความเปนสัดสวน ความสะอาดของสถานท่ีและอุปกรณที่ใช รองลงมาคือ การตกแตงราน
ทันสมัย สามารถหาชุดไดงาย และมีหองลองชุด ตามลําดับ ซึ่งสอดคลองกับการศึกษาของธรรมชาติ ทานตะวัน
สดใส (2556) ทีศ่กึษาความเปนไปไดของรานคาปลกีเสือ้ผาสําเร็จรปู “ไอ-สไตล” ในเขตอาํเภอเมือง จงัหวดัรอยเอด็ 
ดานลกัษณะทางกายภาพ พบวามลีกัษณะทางกายภาพในรานทีเ่หมาะสมกับความตองการของลกูคากลุมเปาหมาย 
โดยจะออกแบบและตกแตงรานสะดุดตา จัดวางสินคาเปนระเบียบ แยกประเภทชัดเจน สะอาด เพื่อใหลูกคาเลือก
สินคาไดงาย และมีหองสําหรับลองชุดเพียงพอ

ขอเสนอแนะ
จากการศึกษา พบวามีความเปนไปไดในการลงทุน ซึ่งมีขอเสนอแนะ ดังนี้
3.1  ขอเสนอแนะจากการศึกษา
ผูที่จะตัดสินใจลงทุนในรานชุดเพื่อนเจาสาวสตูดิโอ ควรมีการพิจารณาเงื่อนไขตางๆ ณ เวลาน้ัน เชน 

สภาพแวดลอมทางการเมืองและกฎหมาย สภาพแวดลอมทางธุรกิจ เปนตน ที่มีการเปล่ียนแปลงตลอดเวลา จาก
นั้นจึงปรับปรุงใหเหมาะสม เพื่อใหสามารถนํามาวิเคราะหโครงการลงทุนไดอยางถูกตอง และผูที่จะตัดสินใจลงทุน

จะตองคํานึงถึงความเปนไปไดในดานตางๆ เชน ดานการเงิน ควรศึกษาเกี่ยวกับเสียภาษีอยางประหยัดและถูกตอง
ตามกฎหมาย มกีารวเิคราะหรายรบัและรายจายจรงิ เพือ่นาํผลไปปรบักลยทุธตางๆใหเหมาะสมกบัการดาํเนนิธรุกจิ
ตอไป

3.2  ขอเสนอแนะในการศึกษาครั้งตอไป
 ศกึษาปจจัยทีส่งกระทบตอการตัดสนิใจ และวัดความพึงพอใจของการใชบริการรานชุดเพ่ือนเจาสาว 

เพ่ือเปรียบเทียบกับผลการศึกษาในครั้งนี้ เพื่อนําไปเปนกลยุทธเพื่อใชในการดําเนินธุรกิจตอไปในอนาคต

กิตติกรรมประกาศ

 รายงานการศึกษาอสิระฉบับนี ้สาํเรจ็ลลุวงสมบรูณไดความกรุณาอยางยิง่ของ รศ.ดร.ชญัญา อภปิาลกลุ 
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อาจารยทีป่รกึษาการศึกษาอิสระ ทีใ่หความกรุณาในการใหคาํปรึกษาและคําแนะนําในการจัดทํารายงานการศึกษา
อิสระฉบับนี้จนสําเร็จลุลวงไปดวยดี รวมถึงคณาจารยทุกทานที่ไดประสิทธิ์ประสาทความรู ทําใหผูศึกษาไดมีความ
รูและความสามารถนํามาประยุกตใชในการศึกษาคร้ัง นีแ้ละคุณพอ คณุแม สมาชิกภายในครอบครัวทกุทาน ทีเ่ปน
กําลังใจที่สําคัญยิ่ง มีสวนผลักดันใหเกิดความสําเร็จในครั้งนี้
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